LERAJUS

06.10-14.12.2026

09h00-18h00

06.10 | 18h00-20h00
Sessao 1
ESTRUTURA E CONCEITOS
FUNDAMENTAIS
* O Escritério como Organizagao
e Estratégia vs. Gestao vs. Operacao
» Alinhamento de Visdo/Lideranca

14.10 | 1I8h00-20h0O0
Sessao 2
DIAGNOSTICO E DESAFIOS
» Metodologia de Diagndstico e
Scorecard
» Exercicio Pratico: Raio-X do
Escritério
e Debrief e Consolidacao

19.10 | 18h00-20h00

Sessao 3 N

VISAO E AMBICAO
* Concec¢ao da Visao de Longo Prazo
» Exercicio Pratico: O Escritério em
2031
* Sintese do Destino Estratégico

23.10| 18h00-20h00

Sessao 4

CLIENTE IDEAL E POSICIONAMENTO
* Perfil do Cliente Ideal (ICP - Ideal
Client Profile)
* Diferenciacao e Posicionamento de
Mercado
* Formula¢ao da Proposta de Valor

ORD EM DOS
ADVOGADOS

FORMACAO

29.10 | 18h00-20h00

Sesséo 5 ,

ESCOLHAS ESTRATEGICAS E FOCO
* Onde Jogar? (Where to Play)
e Como Ganhar? (How to Win)
* O Que Deixar de Fazer? (Not-
To-Do List)

02.11 | 18h00-20h00

Sessdao6  _ ,

PLANO DE ACAO E METRICAS

(ONE PAGE STRATEGY)
* Definicao das Prioridades
Estratégicas (12 Meses)
* Construcao dos KPIs e Métricas de
Sucesso
» Exercicio Pratico: Consolidacao da
One Page Strategy

10.11 | 1I8h00-20h00
Sessao 7 N
ANALISE, SEGMENTACAO E DESVIOS
DO CLIENTE
* Quem é o Nosso Cliente? &
Segmentacao
* Diagnostico de Carteira

16.11 | 1I8h00-20h00
Sessao 8
NECESSIDADES & DORES
* Necessidades e Problemas
Juridicos/Empresariais

* Exercicio Pratico Ideal Client Profile
(cpP)

PREPARE HOJE A SUA PRATICA )
PARA A ADVOCACIADE AMANHA.

#100anosOA



Curso

ACELERAJUS

23.11 | 18h00-20h00

Sessao 9 N

ATRACAO, CONVERSAO

E ONBOARDING
* Descoberta e Primeiro Contacto
e Consulta e proposta de valor
* Formalizacdao e Onboarding

2711 | 18h00-20h00
Sessao 10 .
PRESTACAO, RETENCAO E CLIENT
JOURNEY
* Execuc¢do, transparéncia e pos
servico
* Fidelizacao e Eliminacao de Atritos
e Exercicio Pratico: Client Journey &
Value Proposition

09.12 | 18h00-20h00

Sesséao 11 ,

MARKETING JURIDICO
* O que é Marketing para um
Escritorio, Marca e Reputacao
* Presenca Digital, Contetido e
Autoridade
* Regras e Limites Aplicaveis a
Publicidade Juridica

14.12 | 18h00-20h00

Sessao 12

BUSINESS DEVELOPMENT
* Networking, Relacdes Profissionais
e Eventos
* Referenciacao, Parcerias e Clientes
Existentes
e Exercicio Pratico: Business
Development System & Pipeline

ORD EM DOS
ADVOGADOS

FORMACAO

O

coordenagao

LISA PEREIRA
Advogada

formadores

LISA PEREIRA

Advogada

MANUEL PINTO DE MESQUITA
Advogado

& ORADORES CONVIDADOS

formato
EXCLUSIVAMENTE
SINCRONA

acesso
VIA ZOOM

para garantir a intercdo entre
formadores e participantes

participantes

60

O ACELERAJUS ajuda

os Advogados a ganhar
eficiéncia, reforcar a
capacidade estrategica

e preparar a sua pratica para
os desafios do futuro.

#100anosOA



